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Bremgarten erwirmt
sich fiirs Hotz
Bremgarten ist mit dem im Frtihjahr startenden Nahwiirmeverbund auf
dem besten <Holzweg>>: Der Grossteil der Wiirme stammt aus COz-neutralen
Holzschnitzetn aus dem Bremgarter Wald. Der Ausbau des Wdrmeverbundes
wird in mehreren Etappen bis 2011 reatisiert. rextRen6Moor

I  rnrucn nrrNs STADTAMMAUt RobertBa-
mert konnte vor Freude Bdume ausreissen.
Oder zumindest Holzschnitzel in die Luft
werfen. Denn schon bald wird in seiner
Stadt eine grosse Vision Wrklichkeit: Der
Wdrmeverbund Bremgarten - eines der
grossten Nahwdrmeprojekte in der
Schweiz. Voraussichtlich ab Marz 2009 be-
treibt die AEW Energie AG hier einen gi-
gantischen \\6rmeverbund fur offentliche
und private Liegenschaften. Dabei wird
rund 90 Prozent derl.46rme mit COz-neu-
tralen Holzschnitzeln erzeugl. Frir den
Whrmeverbund vorgesehen ist ein Ausbau
in mehreren Etappen bis im Jahr 2011. Die
AEW investiert zrrzert 12 Millionen Fran-
ken in die ersten zwei Etappen des Projekts
- eine lohnende Investition fiir alle.

Einsparung von 4000 Tonnen COz
Das Vorzeigeprojekt schliigt dabei gleich
mehrere Fliegen mit einer Klappe: Denn
der Wbrmeverbund spart pro Jahr 1,5 Milli-
onen Liter Heizol und andere fossile Brenn-
stoffe ein. Das vermeidet den Ausstoss von
4000 Tonnen COz pro jahr. Ermoglicht wird
dies durch den Einsatz von Holzhack-
schnitzeln. Zwar entsteht auch bei deren
Verbrennung COz. Da jedoch dieVerbren-
nung von Holz ebenso viel COz fueisetzI,
wie die Bdume imVerlauJ ihres Wachstums
derAtmosphdre entziehen, ist dasVerbren-
nen Co2-neutral. Die \\hrmeerzeugung
mit Holzhackschnitzeln leistet damit beim
Whrmeverbund einen wichtigen Beitrag
zur Umwelt. Zumal das verwendete Holz
zum grosstenTeil aus dem BremgarterWald
stammt. Daneben ist der Wirmeverbund
fiir die Stadt interessant und bietetVersor-
gungssicherheit ohne Anlagerisiko und ei-
ne hohe Eigenwertschopfung.

In der ersten und zweiten Etappe des
\\4irmeverbunds wird die neu eHeizzentr a-
1e mit einer Gesamtleistung von 8100 kW
erstellt. Dazu gehoren zwei Holzkessef ein
Olkessel und ein Energiespeicher. Die
grosste Kundin in der erstenAusbauetappe
ist die St.-|osef-Stiftung Bremgarten. In

ihrer Strategie hat sie als Ziel das Heizen
mit erneuerbaren Energien formuliert. Der
Beitritt zum Wdrmeverbund ist die konse-
quente Folge davon. Mit dem Anschiuss
an denVerbund spart die Stiftung jiihrlich

300000 Liter Heizol und 800 Tonnen COz.
Ebenfalls angeschlossen an den Wdrme-
verbund werden die Bremgarter Schuihdu-
ser, ein Altersheim. die offentlichen Ge-
bdude der Stadt, das Feuerwehrmagazin
und bisher rund 200 private Haushalte.

Die Reuss unterquert
Am 8. September 2008 begann die wohl
spektakuldrste Bauphase des Projekts: die
Leitungsunterquerung der Reuss. Sie war
notig, um die Ost- undWestseite der Stadt
Bremgarten innerhalb des WJrmeverbunds
miteinander zu verbinden. Die Unter-
stossung erfolgte dabei rund 6 Meter tief
unter dem Flussgrund mit einer Spezial-
bohrmaschine, die sich 200 Meter weit
durch den Untergrund auf die andere Fluss-
seite bohrte.Am Ende wurde einwdrmege-
diimmtes Rohr mit 28 cm Durchmesser mit
den eigentlichen Wdrmeleitungsrohren
durch den Tunnel gezogen.

Urspriingiich hatte die Inbetriebnahme
des\Ahrmeverbunds bereits im Oktober 2008
erfolgen so11en. Doch beim Bau der grossen
He:zzentrale kam es wegen des problema-
tischen Unterenmds und des Grundwassers

zuYerzogersngen. Es erforderte den Bau ei-
ner zusdtzlichenWarne. Dazukam eine sehr
grosse Nachfrage nach Anschlissen ans
neue Leitungsnetz - nichtzuletzt auch we-
gen der hohen Heizolpreise. So musste An-
selm Hagenbuch, Projektleiter und Chef
\AArmecontracting bei der AEW, den Termin
um ein halbes Jahrnach hintenverlegen. Fiir
die Wdrmebeziiger hat dieseVerzogerung je-

doch keine negativen Folgen. Dank mobiler
Heizzentra,len werden sie auch den letzten
lMnter ohne Wirmeverbund behaelich und
#arm verbringen konnen.

Wiirmecontracting im Trend
Die AEW Energie AG betreibt als Con-
tractor 32 Wiirmeverbunde mit einer Ge-
samtleistung von 65 Gigawattstunden.
Damit versorgt die AEW mehr als 5000
Haushalte mit tikologischer lbmfort-
wirme. Dank der nachhaltigen Wiirme-
verbunde wird die Umwelt um rund
17000 Tonnen COz entlastet. Die verwen-
deten Heizungs- oder Kdlteerzeugungsan-
tagen. die mit Hotz. Erd- und Umgebungs-
wiirme gespiesen werden, sind dank den
geringen Emissionen umweltfreundlich
und COz-frei und C0z-neutral. Zudem
stammen diese Erzeugnisse aus hei-
mischen Ouellen - ein ideater Ersatz fiir
fossile Energietriiger. www.aew.ch/waerme

Wirmeverbund Bremgarten: nDie griisste Kundin ist die St.-Josef-Stiftung Bremgarten.)
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KonventionefleProjektabwicklung

Konzept und Engineering

Finanzierung

Absicherung

Installation und

Inbetriebnahme

Betrieb

Proj ektreatisierung mit Contracting

I Attes aus einer Hand
I Optimierung derLebenszyktuskosten
I HoheBetriebssicherheit
I Finanzierunqinktusiv

I Problematische Schnittstelten
I 0ptimierung von Teitleistungen
I Keine Garantie
I Keine Finanzieruno

die mit HoJz, Pellets oder Qualiholzschnitzel
betrieben werden. Es entstehen auch viele
Wdrmepumpenarilagery wobei die Varianten
mit Erdsonden imVordergrund stehen.

Heute resultiert daher die erfreuliche Si-
tuatiory dass bei Neubauten die Wdrme ab
einer Holzheizung trotz grosseren krvestiti-
onen giinstiger ist, als mit fossiler Energie
produzierte Wdrme. Auch holzbetriebene
\{hrmeverbundanlagen, egal in welcher
Grosse, konnen diesenVorteil aufweisen.

Spezietles Wissen bei den Contractoren
Untemehmungeo die sich auf dieVorgehens-
weise Contracting spezialisiert haben" gene-
rieren mit jeder erstellten Anlage spezifisches
\Mssen und Erfaluung. Dieses Know-how
wird in die niichstenAniagen eingebracht urrd
reduziert Arilagen- und Betriebskosten. Dies
ist u. a. ein grosserVorteil des Contractinp und
sichert diesem Markt die Zukunft. Es diirfte
nicht mehr lange dauem, bis Contractoren
spezielle Produkte vom Lieferantenmarkt for-
dem, um ihre Dienstleisfung weiterhin ver-
bessemzukcinnen. Dass hierein Potenzialvon
speziellem \\4ssen vorhanden ist, haben die
Kunden und die ciffentliche Hand inzwischen
lokalisiert und beauftragen deshalb Conhac-
toren auch fiir die Projektentwicklung.

Projektentwicklung llolzschnitzel
fiir Wirmeverbundanlagen
Mit der funktionalen Ausschreibung, worin
vor allem Leistung, Energiemenge und
Art der Anlage vermerkt sind, sichern sich
WArmebeziiger das Know-how der Con-
tractoren. Damit wird eine Konkurrenzsi-
tuation riber die ganze Dienstieistung Con-
tracting erreicht. Bei grosseren Anlagen,
wie z.B. dem Holzwdrmeverbund einer
ganzen Gemeinde, wurde schon erfolg-
reich eine Projektentwicklung mit an-
schliessender Ausftihrung im Contracting
ausgeschrieben. Das erste Projekt befindet
sich aktuell in derAusftihrung.

Die Projektentwicklung umfasst die
Akquisition der lvVhrmeabnehmer und die

Planung der Zentrale ftir die Wdrmerzeu-
gung mit der Femleitungsfiihrung. Basie-
rend auf den-Schliisselkunden, die grosse
Mengen \Nbrme benotigery werden Lei-
tungsfiihrungen bestimmt und alle fijr
diesen Strang potenziellen Kunden wer-
den angesprochen. Dank diesemVorgehen
kommen alle Wdrmeabnehmer zu einem
optimalenWdrmepreis, der giinstiger ist als
mit Ol produzierte IAbrme.

Ausweitung auf das Wassergeschift
Angesprochen wird auch die Ausweitung
des Contractings auf das Wassergeschdft.
Hier wrirde das Contracting den Bau und
Betrieb einerWasserfassung, mit oder ohne
Wasserleitung zu einzelnen Kundery bein-
halten. Genauso ist der Bau und Betrieb ei-
ner Kldranlage im Contracting vorstelibar.
Hinweise auf diesen Markt kommen aus
Deutschiand. Das Wdrme-Contracting
wurde firnf Jahre nach Deutschland in der
Schweiz spruchreif. Also kcinnen wir etwa
2013 mit einem ersten Wasser-Contracting
in der Schweiz rechnen.

Potenzial wdre auch im Einspar-Con-
tracting Beleuchtung vorhanden. Mit durch
neue Leuchten eingeparten Stromkosten
wrirden die Investitionskosten amortisiert
und verzinst. Es kann davon ausgegangen
werder; dass nach etwa 5 bis 7 Jahren ein
Vertrag abgeschlossen sein wird und der

Kunde ab diesem Zeitpunkt vom Vorteil
profitieren wird. Da jedoch der Markt fiir
alle beteiligten Lieferanten befriedigend
ist ist kein Inter€sse auszumachen, in die-
sen Bereich vorzudringen. Eine weitere
Hllrde diirfte seiry dass die Investitionen
fiir die neuen Beleuchtungskoper nicht
vollumfdnglich abgesichert werden kiin-
nen.

Es wird an Losungen ftir das Einspar-
Contracting Beleuchtung und Contracting
fi.ir solare Brauchwarmwasser-Vorwdr-
mung gearbeitet, um auch diese Mdrkte er-
schliessen zu konnen.

Von der Abtehnung zur Euphorie
Die anfdnglich weitverbreitete Ablehnung
zum Zeitpurkt der Einfrihrung des Con-
tractings ist einer Euphorie gewichen. Die
Vorteile des Contractings werden zuneh-
mend akzeptiert und viele wollen davon
profifieren. Dieser Prozess wird weiterhin
anhalten. Es ist zu hoffery dass noch neue
Untemehmungen in diesen Markt einstei-
gen und eine fldchendeckende Contrac-
fing-Versorgung in der Schweiz sicherge-
stel l t  werden kann..'**-''''.

Informationen:
Swiss Contracting, Postfach 304,5103 Mdriken
Telefon 062 534 07 87, Info@swisscontracting.ch
www.swisscontracting.ch

Zukunft des Contractings
DieanbietendenEnergie-Con- strukturelleVorgehensweisen.

sind zurzeit voll Produkte und deren iibergabe-
Neue Mdrkte oder schnittstellen miissten nor-

neue KonzeDte haben es da-
schwer. Trotzdem sind

miert sein. Individuett aufge-
baute Heizsvsteme wiirden der

neue Wege im Gesprich. Immer Vergangenheit angehdren.
wieder wird z.B. das Contrac- Auch mtisste der Zugang zur
tingfiirEinfamiUenhiuser Heizanlagejederzeitsicherge-
angesprochen. Um aber hier im stellt sein. Die Installation
Sinne des Kunden eine kosten- eines Wandschrankes ausser- .

optimierte Dienstleistung an- hatb des Gebdudes krjnnte dazu
bieten zu kiinnen, brhuchte es ein Ltisunqsansatz sein. RB


